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I. Tổng quan

Fanpage là một trang Facebook.

Fanpage được xem là trang giao lưu

tương tác giữa doanh nghiệp và khách

hàng (thường gọi là Fanpage Facebook)

hoặc (trang Facebook doanh nghiệp).

Các sản phẩm/ dịch vụ được doanh

nghiệp đưa lên Fanpage để các thành

viên (Fan của Page) có thể: Like,

comment, share, tag,...v.v cho những bài

viết về sản phẩm dịch vụ của doanh

nghiêp.

1. Khái niệm



2.1 House of brand

Xây dựng fanpage theo hướng từ thương hiệu chính của công ty phát triển tạo 

ra rất nhiều thương hiệu khác nhau

I. Tổng quanI. Tổng quan

2. Phân loại fanpage Bán Hàng



2.2 Brand House

Từ một thương hiệu ban đầu phát triển ra nhiều thương hiệu liên quan cùng chủ 

đề để phục vụ chung 1 tệp khách hàng.

I. Tổng quan

2. Phân loại fanpage Bán Hàng
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Fanpage

Hiếm 
(30+)

Ít (28-30)

Thỉnh 
thoảng 
(25-28)

Thường 
xuyên 
(22-25)

Nghiện 
(15-22)

Nhu cầu sử dụng facebook ít đi do:

o Đi làm

o Có nhiều mỗi quan hệ

o Có sở thích khác nhau

o Công việc khác nhau

Đối tượng hướng tới ở đây sẽ là :

Nghiện (tuổi từ 15-22)

II. Đối tượng sử dụng
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Movie Game
Ngôn 
Tình

Ăn 
Uống

Truyện
Music / 

Idol
Du Lịch

Trai xinh 
Gái đẹp

Hóng
Thể 

Thao
Giải trí Fashion

III. Chủ đề content

BÁN HÀNG



Share
• Group

• Page

• Profile

Social 

Platform

• CTA Button

• Tag & Hash Tag

• Short Description 

• Connected Group

• Use page role comment

• URL website

Difference

• Web

• Button Like

• Hyper, Anchor Link

• Popup

• Banner

• SEO

• Youtube

IV. Fanpage Reach 

1. ORGANIC REACH
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Share post via page

Facebook ads

Share Post Via Page

Zalo, Instagram

Book banner

Hot profile

Live Stream, Give Present

IV. Fanpage Reach 

2. PAID REACH
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✓ Tham gia nhiều Group + Fanpage lớn

✓ Follow người nổi tiếng + Hot profile

✓ Trending social plugin trên báo

✓ Google trends

✓ Twitter trends

✓ Social mention tools

TRENDS

Thời sự

Page 

nổi 

tiếng

Người 

nổi 

tiếng

Hot 

profile
Phim

Nhạc

Group

V. TRENDS
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Increase 

Interaction 

1. Reply 

Comment Fan
2. Give 

Prensent tặng 

quà

3. Viral

Content

4. Live Stream

5. Share

6. Forum 

Seeding

7. Keyword 

trends seo

8. Paid ADS

9. Like 

Comment 

Fan 

10. Pin Post

VI. Increase Interaction (Tăng tương tác)
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Seeding Tương Tác Lên 100 TT

Organic Reach lên 2000 - 5000

Làm Bảng Indicators (Organic Reach, Người Xem Video, Người Click Ảnh, Click Liên Kết, Like , Share , Comment) để Tracking Sự
Ổn Định Của ADS

Phương Pháp Moving Average Reach Post

Làm Bảng Số Lượng Đơn Hàng Theo Nhóm Quảng Cáo, Để Tắt Bật Nhóm Quảng Cáo (Độ Tuổi, Sở Thích, Hành Vi)

Phương Pháp Chạy Kẹp

Tạo Phễu

VII. ADS 

ADS TIPS
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• Fan Interaction

• Give present

• Viral content

• Livestream

• Share - Forum seeding

• Keyword trend SEO

• Paid ads

• Một số phương pháp khác

7 Phương pháp tăng tương tác
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• Thực hiện hành động like comment , Reply comment, reply inbox để tăng

tương tác với người dùng.

• Với người dùng: Admin là người tương tác cuối cùng, áp dùng cho toàn

bộ bài viết.

1. Fan Interaction
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• Cách làm: Sử dụng like comment, reply comment, repinbox để tăng sự tương tác

giữa fan và fanpage, đăng các bài viết fan gửi.

• Lưu ý: ad luôn là người tương tác cuối cùng, áp dụng cho toàn bộ bài viết trên

fanpage.

1. Fan Interaction
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• Cách làm:

✓ Sử dụng các minigame, tặng thẻ, xổ

số, đoán số cuối của tiền

✓ Làm ảnh hoặc tặng quà dành cho

những người sinh nhật trong tháng,

các trò chơi random,...

• Lưu ý: sử dụng cân đối để tránh

tình trạng độc giả chỉ đến với page

khi có giải thưởng

2. Give present
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• Sử dụng tag tên, kêu gọi LIKE & SHARE

3. Viral content
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• Sử dụng ảnh GIF để tăng tương tác FAN

3. Viral content
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• Sử dụng những hình ảnh ẩn kết hợp caption kích thích action như kích vào để

thấy điều bất ngờ.

3. Viral content
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• Kêu gọi action bằng hình ảnh các nút like, thả tim, mặt cười,...

3. Viral content

BÁN HÀNG



• Kêu gọi mọi người tag bạn bè vào post

3. Viral content
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3. Viral content

• Cách làm:

✓ Sử dụng ‘#’ kết hợp tag tên fan vừa để tăng tương tác với fan đồng thời mở rộng đối

tượng tiếp cận với bài viết.
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3. Viral content

• Cách làm:

✓ Để ảnh thần tượng
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3. Viral content

• Cách làm:

✓ Sử dụng những hình ảnh ẩn kết hợp caption kích thích action như kích vào để thấy

điều bất ngờ.
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3. Viral content

• Cách làm:

✓ Sử dụng gõ 1 dãy số sẽ ra được câu trả lời bạn muốn xem, hoặc cmt kể chuyện kinh

dị, lý do chia tay người yêu cũ,...
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3. Viral content

• Cách làm:

✓ Kêu gọi tag bằng những hình ảnh troll, hoặc câu nói hay, những điều đối lập,...
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3. Viral content

• Cách làm:

✓ Kêu gọi action bằng hình ảnh các nút like, thả tim, mặt cười,...
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3. Viral content

• Cách làm:

✓ Đăng bài về những gameshow truyền hình, phim truyện đang hot
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• Cách làm:

✓ Sử dụng ảnh gift kêu gọi ai sẽ kích kịp lúc hình động trùng ảnh để sẵn

3. Viral content
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4. Live Stream

• Live Stream lên fanpage về clip hot hay những game show được mọi người thích.
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4. Live Stream

• Cách làm: live stream một đoạn ngắn hot của phim truyện, hoạt hình, game show nhiều

người thích, thể thao

BÁN HÀNG



4. Live Stream

• Cách làm: live stream gameshow như tặng thẻ, xem bói, chia sẻ kinh nghiệm, tương

tác chia sẻ giữa ad và fan.
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4. Live Stream

• Cách làm: live stream hóng biến.
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5. Share – Forum seeding

• Sử dụng nick clone chia sẻ lên các group, diễn đàn, forum, hoặc tham gia các

nơi sub chéo
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5. Share – Forum seeding

• Cách làm: sử dụng nick clone chia sẻ lên các group, diễn đàn, forum, hoặc

tham gia các nơi sub chéo
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6. Keyword trend seo

• Sử dụng google trend để tìm những chủ đề được đang hot, tạo bài viết về các

keyword và submit lên google để được index, sẽ có người tìm kiếm và đọc bài đó
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6. Keyword trend seo

• Cách làm: tham gia các group, page nổi tiếng để cập nhật các keyword đang hot

như đánh ghen, anh trai tốt,... rồi lồng vào title để seo facebook, sử dụng google

trend, google adword để tìm ra từ khóa seo cho các bài viết tại blogspot kích thích

độc giả, đẩy like về fanpage
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7. Paid ADS

• Post các bài viết lên fanpage và theo dõi bài nào được ưu tiên hiển thị quảng cáo tốt

hơn 90% bài khác thì sẽ chạy quảng cáo tương tác bài đó.
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Chi tiết các cách và hình ảnh mô tả

7. Paid ads
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7. Paid ADS

• Cách làm:

✓ Đầu tiên thả các bài lên fanpage

✓ Tạo các fanpage giả có cùng tính chất với fanpage thật với tên và ảnh đại diện như 1 người sử

dụng, tự seeding một vài cái

✓ Giữa các bài chọn bài có mức độ tương tác tự nhiên cao nhất, có sự hấp dẫn chạy facebook ads

với hình thức tăng tương tác bài viết để nâng cao độ visual
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7. Paid ADS

✓ Thu được kết quả các phương pháp tăng tương tác

✓ Đặt ra mục tiêu phát triển tương đương từng phương pháp trên
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